www.freshtime.cz Mui, ktel‘)" VI', co chce

zari 2022

Cyril Svozil

eEcosne  Milos Kvasnicka

Jifi Majer
Martin Krapa

i AZRS

e Bt =
pwWed EERI SOREE

Cyril Svozil

Zcela logicky
nastava doba baterkova

rozhovor na stranach 2-3




fresh rozhovor

Zcela logicky
nastava doba baterkova

S blizicim se
podzimem
nardstaji obavy
lidi o to, &im budou topit, na éem vafit,
jak ohfivat vodu. Firmy na tom jsou
jesté hire. Plynové hospodafstvi totiz
nelze proménit mavnutim kouzelnické
halky ze dne na den. Proziravé subjekty
vsadily s pfedstihem ale samy na sebe.
Totiz na predvidavost nékterych
odborniku, ktefi doporucovali jiz dfive
postarat se o vlastni zdroje energii. At
doma, nebo v podniku. Nékteré firmy,
které mély dost odvahy a finanénich
prostiedkd, zacaly spoléhat napf¥iklad
na fotovoltaiku a bateriova tlozisté.
Rodinné domy rovnéz. Ale to je jen
zacatek... Unikatni nabidku ma mezi
vyrobci ulozist firma AERS s.r.o., ktera
spada do skupiny Fenix Group. V lednu
jsme pfinesli rozhovor s jejim
jednatelem Cyrilem Svozilem.

V zafijovém vydani Fresh Time se

k jeho myslenkam vracime:

AERS

ADVANCED ENERGY STORAGE

Doslo na vase slova, jimiz jste uzaviral
rozhovor ve Fresh Time v zimé o tom,

Ze ctite na statu nezavislé pofizovani
elektrické energie a jeji uskladnéni pro-
stfednictvim bateriovych tloZist. Spoléhat
sam na sebe se v urcitém slova smyslu vy-
placi. Byla to vize, ktera se naplnila rych-
leji, nez by kdo &ekal...

Je zjevné, Ze nas stat zcela selhal a neni scho-
pen ochranit spottebitele pied ideologii Green
Deal, ktera mé za pfimy dasledek exponen-
cialni nartst cen energii. Situace se muiZe sta-
bilizovat pouze vystavbou dostate¢né robust-
nich zdroju, coz v8ak bude trvat dlouhd léta.
Energetika ma nanestésti obrovskou setrvac-
nost a vystavba jednoho reaktoru se pocita na
dekady. V takové situaci tedy zcela logicky na-
stava doba baterkova.

Elektfina je univerzalni a muzete
si ji vyrobit i sami doma. Proto
doporucujeme kombinaci FVE

a nasi stanice HES, kterd ma
kapacitu az 41 kWh, coz z ni déla
nejvétsi komeréné nabizené
domaci ulozisté na trhu.
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Vyroba bateriovych loZist, jiz se zabyva-
te, dostala tedy velkou pfileZitost k rozvo-
ji. O¢ se dnes vyrobni program opira a ko-
mu takova zafizeni dodavate zejména?

Kromé jiz tradi¢nich dvou vyrobkovych fad
HES (domaci tlozisté) a SAS (prumyslova
ulozisté) jsme rozsitili sortiment o fadu DES
(univerzalni kontejnerové ulozisté), které je
spojnici mezi obéma vy$e uvedenymi vyrobky.
Jde o univerzalni kontejner s kapacitou az

328 kWh, ktery muze byt instalovan prakticky
kdekoliv (benzinova pumpa, supermarket, fir-
ma, bytova vystavba atd.) a slouzi primarné ja-
ko zaloha pro dobijeni elektromobiltL.

Firemni zédkaznici mohou do pomérné na-

kladné soustavy investovat, vlastné jim asi
nic jiného nezbyva. Co doporucujete zva-

zit, aby bylo feSeni optimalni?

Bohuzel plati, Ze vyrobni zavod, ktery nebude
urgentné fesit svoji energetickou bilanci, se vy-
stavuje velkému riziku v podobé razantniho na-
vyseni cen za energie. Toto navySeni nebude
mnoho podniki schopno promitnout do cen

a muze to byt znicujici. V podstaté doporucuji
necekat na to, az stat svoji politiku zreviduje, ale
jednat. Fotovoltaické elektrarny jsou o¢ividnym
nastrojem, nicméné jsou ur¢ité ke zvazeni i dal-
§i zdroje (vodni, vétrné), a to podle moznosti té
dané spolecnosti. A k tomu samoziejmé bateri-
ové ulozisté, které bude spottebu objektu $pic-
kovat, vyhlazovat odbérovy diagram, zaskako-
vat v piipadé vypadku, a pfipadné i obchodovat

s elektfinou. Zjednodusené Ize fici, Ze ¢im vétsi
elektrarna a ¢im vétsi baterka, tim épe...

Ale i domacnosti podléhaji panice a snazi
se zabezpecit pro pfipad nedostatku plynu
a zdrazovani energii. Co jim muze vase fe-
$eni nabidnout? A je ance, at jiz materiélo-
va, technologicka, nebo jina, ktera by tako-
vé zafizeni uéinila finanéné dostupné;si?

Skoro bych fekl, at lidé zapomenou na plyn

a prejdou na elektfinu. Vzhledem ke geopoli-
tické situaci je odklon od plynu prakticky jisty.
Elektfina je univerzalni a muzZete si ji vyrobit

i sami doma. Proto doporuc¢ujeme kombinaci
FVE a nasi stanice HES, ktera ma kapacitu az
41 kWh, coz z ni déla nejvétsi komeréné nabi-
zené domadci lozisté na trhu. Velikost kapaci-
ty je zasadni, protoze s malym ulozi§tém bu-
dete schopni kompenzovat spotfebu v objektu
jen v omezené ¢asti. Teprve u takto velkych
ulozi$t mizete planovat energetickou logiku
objektu na dny (tydny) dopredu. Stejné tak to
plati pro obchodovéni na spotovém trhu. Veli-
kost stfidace (vykon) a kapacita baterie jsou
zasadnimi parametry pro ekonomicky prinos
celého modelu. Do budoucna bych ocekaval,
Ze ceny téchto feseni budou spise klesat v da-
sledku stale sériovéjsi vyroby a rozsifeni.

Spolupracujete také s vyrobci ¢i dovozci
tepelnych Eerpadel a solarnich systéma?
Mezi zdkazniky nasich bateriovych tlozist je
cela fada instalatérskych firem, které se speci-



alizuji na instalace fotovoltaickych systémd,
a nékteré i na tepelna Cerpadla. Kombinace
baterky a FVE je velmi rozsifena a dévé smysl.

A nechystate se na obohaceni vlastniho sor-
timentu pravé tfeba o tepelna éerpadla?

To ur¢ité ne. Tepelna ¢erpadla se z néjakého za-
hadného davodu stala v této slozité dobé ja-
kousi novinafskou mantrou, ale ja v nich zadny
zazrany ptinos nevidim. Z dat ERU jasné vy-
plyva, Ze objekty vybavené tepelnym cerpadlem
maji vy$si spotfebu nez objekty vytapéné elek-
tfinou (viz www.fenixgroup.cz/cs/aktuality/te-
pelne-cerpadlo-nebo-elektricke-vytapeni).
Muzeme vést polemiky nad tim, pro¢ tomu
tak je, ale je to fakt. Tim nefikdm, Ze tepelnd
¢erpadla nemaji své uplatnéni, ale rozhodné
neplati, Ze jejich instalace rovnd se uspora pro
zdkaznika.

Zatim podle bézné dostupnych zprav se vy-
voj v energetice nasi zemé neda predvidat
a mezi lidmi se stale Sifi nejistota. Nékteré
firmy urychlené pfechézeji tam, kde je to
mozné, na elektrickou energii, jiné vyckava-
ji, dalsi se snazi uvéfit tomu, Ze plyn bude
stéle k dispozici. Mozna hrozi v zimé i preti-
Zeni energetické soustavy a blackout. Az
mnozi zapnou pfimotopy a elektrické vafi¢e
tieba jen doma... Jak to vidite?

Ano, uz jsme o tom spolu mluvili posledné.

V podstaté predpokldddm trend odklonu od
plynu k elektting, to stale opakuji, ktery bude
nevratny, a to jak v priimyslu, tak v domdacnos-
tech. A za ten opravdu Putin miZe. Za co vSak
Putin nemfiZe, jsou ceny energii, které expo-
nencialné rostou a porostou dal. Za to nesou
odpovédnost politici nasi, politici némecti s je-
jich Energiewende a nadi reprezentanti v Bruse-
lu, kteti na koncept emisnich povolenek a pre-
chodu z fungujicich zdrojti na obnovitelné
takto nepromyslené pfistoupili. Resenim na
makro rovni je urychlena vystavba dal$ich
zdrojt. Dukovany nebudou stacit, mél by se fe-
$it soucasné i Temelin, na ktery jiz EIA existuje

a pokud se nemylim, tak stale plati. Na mikro
urovni by nemél radsi nikdo ¢ekat na to, co
udéla stat, ale postarat se sam. Tedy sobéstac-
nost. Tim pro uplnost nemyslim ostrovni pro-
voz (bez napojeni na sité), ale sobésta¢nost pro
komfortni a ekonomicky provoz objektu.

Rozumné hospodafreni neni o pfimotopech,
nybrz o koncepci, jisténi, matematice, na-
konec také o komfortu a bezpeéi. Mifim
tim ke sloviim, ktera nescetnékrat opakoval
vas otec, zakladatel Fenix Group — budouc-
nost je v elektfiné. Mohl byste to komento-
vat s ohledem na to, co dnes zaZzivame?

Je to tak. Elektfina je opravdu jediny univer-
zalni energonositel, ktery nemusite nikde do-
lovat a prepravovat pres pul planety, ale muze-
te si jej vyrobit klidné
i sami doma na stfe-
$e. Elektrické salavé
topeni skvéle zapada
do konceptu plné
elektrifikovany dam -
fotovoltaicka elekt-
rarna na stfese — ba-
teriové ulozisté. Za-
kaznik navic oceni, Ze si muze regulovat
teplotu v jednotlivych mistnostech bez jaké-
hokoliv zpozdéni zcela dle vlastnich pozadav-
ki Ale zpét k tomu makro pohledu - je oviem
zapotiebi pocitat s tim, ze pokud chceme, aby
se nam vedlo dobte a ekonomika fungovala,
tak spotfeba spole¢nosti (v makro métitku) po-
roste a je zapottebi ji pokryt spolehlivymi zdro-
ji. A tam se dostdavame k jadernym reaktortm.
Pokud nebudeme mit spolehlivou patefni ener-
getickou soustavu, tak si ti, ktefi nemaji vlast-
ni elektrarnu a baterku, nezatopi ani na téch

18 stupnt doporuc¢ovanych Evropskou komisi.

Zpét k bateriovym ulozZistim. Jaka je kapa-
cita vasich moznosti? A co blizka budouc-
nost? Zustane produkce na domaci pudé?

Pokud to bude jenom trochu mozné, tak sa-
moziejmé ano.

Je zjevné, Ze nas stat zcela selhal
a neni schopen ochranit

spotrebitele pfed ideologii Green
Deal, ktera ma za primy dusledek
exponencialni narlst cen energii.
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Mate vlastni vyvoj a pracujete na dal$im
zdokonaleni. Jaky Ize oéekavat trend?

Trend budou vétsi ulozisteé, kterd nebudou je-
nom harvestovat energii z vasi fotovoltaické
elektrarny ,zadarmo*, pokryvat spotfebu vase-
ho objektu, kdy se to vyplati, a ¢ihat na black-
outy, aby to zakaznik nepocitil. Ale hlavné ak-
tivnéj$i a férovéjsi participace na dodavkach
elektfiny. Tim myslim moznost zakaznika ak-
tivné nakupovat a prodavat elektfinu v hodi-
néch, kdy se mu to vyplati podle spotového tr-
hu (viz ceny na www.ote-cr.cz) a do budoucna
i moznost tzv. agregované flexibility (tzv. drzet
C¢ast kapacity baterie pro pfipad, Ze by provo-
zovatel prenosové soustavy potfeboval doda-
vat, nebo naopak odebirat).

Mné osobné by se
libily minivétrné
elektrarnicky na
kazdé zahradé,

v parku, na stfeSe
a par solarnich pa-
nell umisténych na
stfese kilny, gardze
¢i skladu, k tomu
baterie. Ale to je asi dost zcestné, nez by
se lidstvo takto vybavilo, zni¢ilo by mate-
ridlové Zemi a samo sebe...

Myslim, ze timto smérem to pujde. Jak fikal
Friedrich August von Hayek, lidstvo je jako
krystal. Nelze replikovat. Viibec se nebojim to-
ho, Ze se vSechny zminéné technologie budou
zlep$ovat a k zddnému ,vytéZeni“ planety nikdy
nedojde. Mozn4 si vSichni pamatujeme pro-
gnozy, kdy ze to mély dojit zasoby ropy nebo
uhli. Realita je v8ak takova, ze dnes paradoxné
sedime na nejvétsich rezervoarech v historii,

a to jenom a pouze diky technickému pokroku.

Mate vlastni know-how. UzZitné vzory, pa-
tenty — to uz k vam také patfi?

Mdme vlastni BMS a vlastni software, za kte-
rym jsou léta vyvoje. Také mame vlastni stfi-
dag, coz je dost velké unikum.

V kvétnu jste obdrzeli hlavni cenu Inovace
CEEP 2021 za second-life doméci bateri-
ové ulozisté HES. Povzbudilo vas to?

Urcité. Kazdy, kdo se nékdy podilel na vyvoji
néjakého inovativniho feSeni, vi, jaky je to
»porod®. Harmonogram, ktery vytvorite, se
postupné hrouti, a v8e trva zhruba tfikrat dé-
le a stoji pétkrat tolik penéz, nez kolik jste si
puvodné naplanovali. Kromé ceny za Inovaci
CEEP jsme dostali i nékolik dalsich cen, na-
ptiklad slovenskou cenu Racioenergia Cone-
co 2022, na$e stanice HES byla také soucasti
stalé expozice v ceském pavilonu na svétové
vystavé EXPO 2021 v Dubaji apod. Kazdo-
pédné plati, ze mame z kazdého ocenéni vel-
kou radost!

za odpovédi podékovala Eva Brixi
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...a ty Milosku, ty budes mlikar

Ing. Milo$ Kvasnicka g

Do Mlékéarny Polna jsem se tésila nékolik let. A kdyz to letos vyslo,
koneéné jsem vidéla v praxi, jak to tam chodi a co vlastné znamena
byt jednatelem takové vyrobni a obchodni firmy, tedy Ing. Milosem
Kvasniékou. Vlastnit a Fidit podnik, ktery zpracovava éerstvé mléko,

je sice jeho kazdodenni obvyklost, ale na rovinu — také nejvyssi davka
odvahy propojena s nikdy nekonéici kreativitou, nezmérnou fantazii,
predvidavosti, vizi. V mali¢ku musite mit ty nejlepsi organizatorské
vlastnosti, chut investovat, odhodlani tvofit stejné tak jako délat
kompromisy, ktera vas netési. Ale také schopnost radovat se z novinek
v sortimentu nebo ze zajistovani energii s védomim, Ze na plyn se uz
tolik spoléhat neda. Musite rozumét technologiim stejné tak jako lidské
dusi, byt diplomatickym obchodnikem stejné jako pravnikem, ucetnim,
ajtdkem i fandou socialnich siti. Musite se umét divat ocima grafika

i zakaznika, o¢ima designéra a stéle nespokojeného spotrebitele,
prahnouciho po inovacich, a musite chapat i dodavatele, ktery by si
rad vydélal. Musite byt pes na hygienu, vyznat se v ochrannych
znamkach, ale také védét, jak zapnout kavovar a mit silu k uklidu
hromad lejster na pracovnim stole. Musite byt nezmérnym optimistou,
abyste povzbuzovali svlij manazersky tym, nebali se nejriznéjsich
kontrol a véfFili v lepsi €asy, kdyz se uplné nedafi.
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Zd4 se mi, ze Milo§ Kvasnicka vSechny tyto
naroky na svou profesi, zalibu i dobrodruzné
vypravy do nedprosnosti svéta businessu
splnuje. A o tom v§em umi krasné a s nadsaz-
kou vypravét. Vysvétlil mi, jak se vafi mascar-
pone, kolik mésicti musi zrat nékteré tvrdé sy-
ry, a pro¢ bylo nutné postavit tfeba novou
expedi¢ni chlazenou halu. Zavzpominal na
dobu, kdy v mlékarné pomahal krajet tvaroh,
ktery ho tehdy viibec nezajimal, oklikou vy-
kreslil hrdost na rodinné podnikani, kde si
v8ichni vychdazeji vstiic zcela samoziejmé

a s odhodlanim sobé vlastnim. Pochopila
jsem, pro¢ v tomto podniku pobliz Jihlavy
vznikaji takové dobroty, jichzZ si na taliti vazim
a okousim je s pokorou a uznanim. Pracovat
v potravinafském pramyslu, mit jako samo-
zfejmost denni zodpovédnost za Cerstvou su-
rovinu, umét ji sehnat, zuzitkovat a prodat, to
je, panecku, skute¢né uméni. Byt ucasten na
kolobéhu zivota, proménach energie, jez roz-
taci nase vlastni kolo $tésti pfi snidani ¢i vece-
ti, tedy védomi, Ze nam chutnd, je vskutku sta-
le je$té nami ostatnimi nedocenéné kondni.

Jak jste se dostal k mlékarenstvi?

Pochazim z mlékarenské rodiny, dva synové,

a tatinek v tom mél odjakziva jasno. Tomik
bude zemédélec a ty Milosku, ty budes mlikat.
S tim jsem vyrtstal, a tak se pozdéji i stalo, ne-
mél jsem Zadnou volbu povolani, povolani
jsem mél urcené. Nestézuji si, je to krasné fe-
meslo, a myslim, Ze i poslani, které se mi stalo
konickem.

A kdy a proc jste se stal majitelem Mlékar-
ny Poln3, rozhodl se podnikat?

Po nezdafené privatizaci statniho podniku
Lacrum Brno v roce 1995 $el cely zbytek stat-
niho podniku do likvidace, tatinek to bral jako
stragnou ostudu, Ze bude zlikvidovana mlékar-
na v obdobi jeho feditelovani, a tak jsme zacali
jednat o moznosti pfimého odkoupeni. V po-
zadi je$té tlacily rozjednané obchody do za-
hranici, které tehdy byly podporeny exportni-
mi nahradami, a chtéli-li jsme dodrzet dané
slovo o vyvozu, nemohli jsme ukonit vyrobu
a prode;j.

Musel jste si pujéit, nebo poslouzily osobni
uspory?

To vite, padly rodinné uspory, ale jenom to
stacilo na pravni sluzby. Na vlastni zaplaceni

To vite, padly rodinné uspory,
ale jenom to stacilo na pravni

sluzby. Na vlastni zaplaceni
mlékarny jsme si museli pujcit.




mlékarny jsme si museli pajcit. Jak se ukdzalo,
vlastni cena mlékarny nebyla ten nejvétsi fi-
nanéni balvan, tim se stal dluh po statnim
podniku, ktery ndm byl po roce preveden jako
soliddrnimu dluznikovi. S tim jsme bojovali
dalsich 12 let, splaceli jsme.

Co bylo podstatné, aby se firma prosadila
na ¢eském trhu?

Jde vidycky o soubor spravné nastavenych pa-
rametrt a konstelaci. Od schopnosti vychazet
vsttic potfebam zakaznikt, nabizet zajimavé vy-
robky, hlidat kvalitu a mit spravné spolupracov-
niky kolem sebe. Bez nich to nejde, to je jasné.

Zménil se vztah k syrim v Ceské republice
za poslednich 25 let?

Nasi zdkaznici se postupné dostali do zahrani-
¢i nebo maji moznost srovnavat syry z ciziny
a unas. V. mnohém dospéli a védi, Ze neni sy-
rafstvi tuzemské horsi nez v zahrani¢i. Urcité
je dnesni zdkaznik naro¢néjsi, vybiravejsi,

a protoze se také syry zdrazuji a zdrazuji, tak

i zédkaznik ocekava lepsi vlastnosti vyrobku po
vech strankach. Od hezkého designu obalu az
po chut a viini, pro kterou si syry kupuje. Sice
si mlékari a ostatni odbornici radi povidame
o tom, Ze jsou syry vynikajici z hlediska vyzi-
varského - zdroj vapniku, esencialnich ami-
nokyselin a ostatnich nutrientt, ale zakaznici
si hlavné kupuji syry proto, Ze jim chutnaji.
Kdo fe$i nedostatek mineralii syrem? Na to

prece ma potravinové dopliky. Syry se zkratka
kupuji kvuli chuti a jidlu.

Bude stéle hlad po novinkach?

Na to spoléhdme, Ze uréité! Vzdycky jsou mezi
nami ti, ktefi hledaji, co je nového, co zajima-
vého se kde objevi. Je to vlastnost lidska, nalé-
zat néco dalsiho, pokud mozno lepsiho.
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Je bezpodminecné nutné stale inovovat?
Anebo je vyhodnéjsi sazet na sortimentni
stélice?

Inovace jsou nezbytné a nutné, jinak vse za-
kriiuje a vyroba stagnuje. Nepredstavujte si
inovace ve stylu uplné nového vyrobku, vétsi-
nou jde o evoluci v baleni, ve vylep$eni chuti -
(trvaly boj proti hotkym téntim), prodlouzeni

www.freshtime.cz
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trvanlivosti na zdkladé lepsiho baleni atd. Je to
nikdy nekonéici cesta vynalézavosti. Sorti-
mentni stalice jsou jistota prodeje, ale také za
nejniz$i ceny, takze nelze s nimi vystacit ve vy-
robnim programu. Uznavam, Ze jsou nutné,
vzdyt zakaznici je znaji a kupuji. A nastésti je
kupuji ¢asto.

A vas sen? Cesta k originalni recepture,
vyrobek, kterym byste ohromil svét? Bal-
kénsky syr s kopfFivami, $alvéji nebo ma-
tou? Pafeny syr s bylinkovou naplni? Tvrdy
syr ve tvaru domecku, hrusky nebo auta?

Uz jsme jeden naprosty origindl vyvinuli, je to
syr Zlata Praha. Ony chutové nuance jsou

a vzdy zdstanou jenom zpestfenim néceho za-
kladniho, co zékaznik zna a kupuje. A vidite,
ochucené pafené syry vyrdbime taky. Jednd se
o smés koteni z papriky, kminu, sezamu a pe-
trzelky. Ted se chystame na kofeni v pravdé
arabské, ale to nechci uplné prozrazovat, radi
bychom uvedli na trh koncem leto$niho roku.

Jak se ujal Maskar z Polné? Nechystate se
jeho prostiednictvim na néjaky ,vasnivy”
dezert?

Je to moc hezka slovni hii¢ka, mnozi si ani
nevéimnou, Ze je tam néco jinak, Mascarpo-
ne nebo Maskar z Polné, v dobé rychloc¢teni

a rychlonakupti nelze jinak. Zatim v$e pone-
chédvdme na fantazii zédkaznika, véfim, Ze hor-
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ké maliny s rumem a nas$im naslehanym
Maskarem z Polné uz néjakou spravnou
atmosféru navodi. Planujeme vyménit keli-
mek, ktery bude se zakaznikem komunikovat
bo¢nim potiskem a zméni se jeho celkova vi-
z4z. Zustane 250g, ale nebude to miska, ale
opravdu kelimek, ktery optimalizuje spotfebu
plastii na zabaleni 250g krému. Je to takovy
nés prispévek ekologii doby a kapse nasich
priznivci.

Nakolik ovliviiuje doba nejistoty zdjem
spotrebiteli? Nejsou v nakupovani opatr-
néjsi?

Citime, Ze objemy prodaného zbozi ted v 1été
klesly, ono to bylo kazdy rok, lidé jedou mimo
republiku, mésta se
trochu vyprazdni

a nakupni zvyky pre-
sunou od syrti k na-
pojim. Letos je pro-
pad o néco silnéjsi,
myslim si, ze prece je-
nom lidé $etfi.

Vafite nebo pecete rad? | ze syri?

Maém-li ¢as, pe¢u i griluji a bavi mé to. A divi-
la byste se, pouzivam syry, a jesté k tomu ty
nase z Polné. Kdo nezkusil, nevi, jak Siroké ma
uplatnéni balkdnsky syr, na maso, do polévek,
k brambordm atd. Jasné, ze patii i do zeleni-

Kdo resi nedostatek mineralu
syrem? Na to prece ma

potravinové dopliky. Syry se
zkratka kupuji kvuli chuti a jidlu.

novych salatu, ale jakmile si zvyknete, Ze bez
syri to nejde, davate si je do vieho.

Obor, jemuz jste zasvétil cely svij profesni
Zivot, vas nesmirné bavi. Na atmosfére

v mlékarné je to znat. Urcité i vase vnitini
nastaveni, chut do prace, spousty optimiz-
mu se odrazi na pracovni pohodé a usili
zaméstnancl. Co citite, Ze je potfeba fir-
mé dévat, aby Slapala?

Pane jo, to je tézka otazka, fekl bych davat
véechno, ale to nejde. V zivoté jsou i jiné pri-
ority. Kdo podnika, tak vi, o ¢em mluvim,
kdyz feknu, Ze rodina je zéklad pohody pro
podnikani. Firmé je potieba dévat smér, na-
pady a navrhy realizace téchto napadu. Roz¢i-
luji mé napady, které
nemaji redlna reseni.
Firmé musite hledat
cestu, kudy jit dal.
Myslim si, ze nastava
doba, kdy opét zazni:
Kdyz na mlékare
vtrhne krize, zachra-
ni ho nové vize. Ne¢ekdm, ze za nas nékdo
vyiesi rychle stoupajici naklady a pomalé zve-
dani prodejnich cen, nedostatek kvalitnich
pracovnikd, nejistotu trhu a stoupajici admi-
nistrativni zatéz. At se stat bude snazit sebe-
vic, bude platit, ze pomocna ruka je na vlast-
nim rameni.

ptala se Eva Brixi

foto Martin Simek



Model tradi¢niho randéni se rozpada

Klasicky koncept rande, kde aktivnéjsi
roli zastava muz a k sexu dochazi az

v pozdéjsi fazi namluv, se pomalu
rozpada. Dnes se dle pruzkumu
americkych odbornikl podle tradiéniho
scénéie odehrava jen 36 % rande.

U mladych lidi sili trend nezavaznych
setkani za u¢elem sexu, a to bez
oéekavani moznosti partnerského
vztahu. Vétsina mladych téz bere jako
naprosto bézné, kdyz zZena pozve na
schiizku muze. V takovych pfipadech
roste Sance, Ze Zena hned na prvnim
rande svoli k sexu.

Randéni je tradi¢né povazovano za soucdst
partnerskych namluv jiz zhruba od 20. let

20. stoleti. Klasicky model, kdy muz pozve Ze-
nu na né&jakou spole¢nou aktivitu, obvykle
navitévu restaurace ¢i kina, za kterou navic

i zaplati, avSak na sex dojde az pozdéji, se ale
v poslednich letech zacind rozpadat. Svij po-
dil na tom m4 napiiklad i silici trend tzv. ho-
ok-up culture, tedy nezavaznych sexudlnich
dobrodruzstvi.

»Zatimco dfive bylo mordlné nepfijatelné, aby
sex predchdzel dvofeni se a pozvani na rande,
dnes je to bézné a mélokdo se nad tim pozas-
tavuje. Randéni ¢i pfimo partnersky vztah uz
nejsou podminkou pro sexudlni aktivity. Mla-
di lidé dnes také na sex ¢asto nahliZeji jako na
nedilnou soucdst rannych fazi namluv, protoze
je pro né dulezité pravé i to, jak si s potencidl-
nim partnerem ,sednou’ v posteli,“ popsal
Adam Durcék z e-shopu Ruzovyslon.cz.
Tradi¢ni model randéni se vSak v soucasné do-
bé proménuje i v dal$ich aspektech. Jak jiz bylo
feceno, tradi¢né je jeho inicidtorem muz, ktery
navic za aktivity, na néz potencialni partnerku
pozve, zaroven i zaplati. A tradi¢né to poté by-
va 1 muz, kdo iniciuje sex. Podle analyzy ame-
rickych védci, kteti se zaméfili na vysledky
rozsahlého prizkumu mezi 24 131 studenty,
vak tento klasicky scéndt dnes spliuje jen né-
co malo pres tfetinu rande.

Celych 88 % respondentt priizkumu se rovnéz
shodlo na tom, Ze je naprosto ptijatelné, aby
zena pozvala na rande muze. A védci nésledné
analyzou vysledka zjistili i to, Ze Zeny jsou
podstatné svolnéjsi k sexu na prvnim rande,
pokud to byly ony, kdo schtizku inicioval.

»U zenou navrzenych schiizek doglo ke geni-
talnimu kontaktu - jehoz soucasti muize, ale

foto Pixabay

nemusi byt i pohlavni styk — v 63 % pfipadi,
zatimco u rande, které inicioval muz, to bylo
jen v 56 % pripadii. U schiizek, které navrhli
muzi, pak byly sexudlni aktivity celkové ome-
zenéjsi nez u téch, které iniciovaly Zeny," ko-
mentoval prizkum Adam Durcék. (tz)

INZERCE

Maso, které chutna.

Parky, klobasky, pastiky, salamy, tlacenky, skvarky i sadlo, uzené a mnohé speciality.
Dvé vlastni prodejny ve Skupicich a Sobétuchach. Dalsi v Chrudimi, Hlinsku,
Slatinanech a ¢tyfi v Pardubicich.

Reznictvi-uzenafstvi Francouz, s.r.o., vizitka poctivého podnikani a kvality ze Skupic

www.maso-francouz.cz




Lidé jsou vzdy

W Iy

dulezitéjsi nez cisla

Pfi otazce, jak se majiteli té ¢i oné
firmy dnes vede, vétsinou Zadny
neodpovi s ismévem plnym
optimizmu. Kazdy naznadi, ze
usilovné premysli, jak svaj podnik
ukocirovat v dobé absolutni
nejistoty, nestability, pfi zdrazovani
energii, opozdovani dodavek
materialt ¢i nedostatku
spolehlivych a loajélnich
zaméstnancu, véetné zruénych
femeslInik(i nebo odvaznych
obchodnikil. Zlaté devadesatky
jsou pry¢, krize ekonomiky

i moralky provéri, kdo prezije bez
ztraty kyticky, jak se fika. Ale

i v takové situaci se nabizi FeSeni.
O ném jsem si povidala se
zakladatelem firmy SocioRating
Institute a.s. Jifim Majerem:

SocioRating je vas relativné novy business.

Udajné vam uz nejde tolik o zisk, ale spise
o to, jak jinym firmam poméahat ménit se
v lepsi. Pochopila jsem to spravné?

Ano a ne. SocioRating Institute pomaha fir-
mam dosahovat lepsich vysledka diky vyssi
identifikaci pracovnikd s firmou, coz vede

i k pozitivnim dopadim na okoli firmy. A sa-
moziejmé chceme dosahovat zisku. Dosaho-
vani zisku je nutna podminka dlouhodobého
fungovani a preziti firmy, takze v podnikani
o n¢j vzdycky musi jit. Tou kli¢ovou otdzkou
je, jakymi aktivitami a jakym pfistupem ke
svétu kolem sebe firma zisku dosahuje.

Kdyby mé v dobé, kdy nas bylo
deset, nékdo upozornil na uskali,
ktera odhali SocioRating i v malé
organizaci, tak jsem si mohl
usetrit spoustu neefektivné
vynalozené energie. Castym

problémem zakladatelu

v mensich firmach je to, Ze firmé
utikaji moc dopredu. Maji pocit,
ze pokud jsou véci vyfesené

a funguji v jejich hlavé, tak jsou
funkéni i ve firmé.
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Jifi Majer

Znamena to, ze jste naSel v podnikani dalsi
rozmér, smysl, Ze jste povysil moralni hod-
noty nad disla? A jejich prostiednictvim
nechal firmu rast?

Lidé jsou vzdy diilezitéjsi nez cisla. Ale jenom
na morélnich hodnotach firma neporoste. Pro
uspéch firmy je dulezité znit pravdivou odpo-
véd na tfi klicové otazky:

m Védi pracovnici, kam firma kraci, ¢eho chce
dosdhnout a co presné se od nich o¢ekava?

W Jsou zaméstnanci s cili firmy a se svoji praci
ztotoznéni a je pro né smysluplna?

m Skute¢né délaji lidé v praci véci, které jsou
potieba pro dosazeni firemnich cila?

Jakkoliv bandlné otazky znéji, tak byste byla
prekvapend, v kolika firmach nejsou tyto za-
klady sladéné. A jedna véc je zjistit, Ze mame
problém, druhd véc je jeho nédprava. Napti-

klad v Accace, coz je nase uletni a poraden-
skd firma s vice nez 600 zaméstnanci, pouzi-
vame prtistupy zalozené na Open Book Ma-
nagementu.

A je$té si neodpustim poznamku k moralnim
hodnotdm. Morélni hodnoty nejsou univer-
zélni, ale jsou odvozené od kulturné socidlni-
ho prostredi, ve kterém se pohybujeme.

V SocioRatingu méfite vitalitu klientd - ji-
nych firem. Jen téch nejvétsich, nebo tre-
ba i rodinnych mikrofirem, které se €asto
fidi jen intuitivné, emocionalné, na zakladé
dobré praxe nebo kontaktd zakladatele?

Jednim z nasich cilti je zpfistupnit malym

a sttednim firmam postupy a metodologie,
které drive byly drahé a dostupné pouze pro
velké spole¢nosti. Chceme tak témto firmdm



Jednim z nasich cila je zpFistupnit
malym a stfednim firmam
postupy a metodologie, které
drive byly drahé a dostupné

pouze pro velké spoleénosti.
Chceme tak témto firmam
pomoci rist, dosahovat
udrzitelnych zisk a naudit se
efektivnéji fidit své podnikani.

pomoci rist, dosahovat udrzitelnych ziska

a naudit se efektivnéji fidit své podnikani.
Vychdzim zde také z vlastnich zkusenosti -

z nuly jsem zaklddal a az do predlonska vedl
spole¢nost Accace, kde jsme si prosli riizny-
mi fidzemi zivota firmy, od rychlého rastu
skrze globdlni finan¢ni krizi az k tomu, Ze
dnes mame pres 600 zaméstnancu ve vice nez
deseti zemich. Kdyby mé v dobé, kdy nés by-
lo deset, nékdo upozornil na dskali, kterd od-
hali SocioRating i v malé organizaci, tak jsem
si mohl usetfit spoustu neefektivné vynaloze-
né energie. Castym problémem zakladatelt

v mensich firmach je to, Ze firmé utikaji moc
dopredu. Maji pocit, Ze pokud jsou véci vyfte-
$ené a funguji v jejich hlavé, tak jsou funkéni
i ve firmé. Ale bohuzel ¢asto nejsou, a pokud
se vpredu bézici lidr firmy dostate¢né ¢asto
nezastavi, aby pomohl zbytku firmy drzet
tempo, tak si zadélava na problémy.

V jednom rozhovoru jste uvedl, Ze firmy
by mély brat v uvahu i to, v jaké néladé
chodi zaméstnanci z prace domu. Cozpak
to se nedéje?

Pro kazdou firmu je dilezité, aby byla
odvedena prace. Ale téch, co se realné
zajimaji o naladu svych zaméstnan-
cti po odchodu z préce, je vyraz-
né méné. A neni to jen o té na-
ladg, je to o celkovém rozvoji

a vzdélavani lidi ve firmé.

A to nejenom smérem nut-
nym pro lepsi fungovani

firmy, ale i pro kvalitnéjsi
osobni Zivot. Zkuste si
predstavit, jak by to vypa-

dalo v Cesku, kdyby vét-

$ina pracujicich lidi cho-

dila doma z prace

s pocitem, Ze za svoji pra-

ci dostali férové zaplaceno,
bavilo je to, bylo s nimi

slugné zachdzeno. V Soci-
oRatingu mame na zakladé
30letého sociologického vy-
zkumu dolozeno, Ze ve firméch,
kde funguje vzéjemna diivéra me-

zi zaméstnancem a zaméstnavate-

lem, funguje i ekonomicka stranka véci.

Préce ve firmé je odvedena, zaméstnanci
pracuji v ptijemném prostiedi a dobre naladé-
ni odchézeji i domtl, firma dokaze rychleji rist
a dosahovat dobrych vysledka.

Upozoriujete tedy na to, ze podnikani ma
také svuj socialni rozmér. Opravdu na to
vétSina §éfi zapomina?

Netroufnu si fict, Ze na to vétsina $éfi zapo-
mind. Ale ur¢ité jste si v§imla rozdilu v dopa-
du firem na okoli, kdy je majitelem firmy ¢lo-
vék, ktery v daném regionu Zije a denné se
potkava s lidmi a jejich rodinami, které tam
pracuji a Ziji versus velkd nadnarodni korpo-
race s najatym vedenim firmy, které ma jako
jediny cil jiz vy$e zminovana ¢isla. Samoziej-
meé to neni ernobilé a cest véem vyjimkam

z naznaceného pravidla.

Nepfispélo k sou¢asnému stavu i to, ze za-
hraniéni korporaty vidi Zivot jen jako pro-
cesy, které maji sva obratkova pravidla ¢a-
su a vykonu? Pamatuiji se, Ze v jedné firmé
se dokonce trestalo za to, kdyZ se na sebe
zaméstnanci u vytahu usmali.

Doufam, Ze s tim vy-
tahem to neni prav-
da. Osobné povazuji
za velkou ¢ast prob-
lému odtrzeni real-
nych vlastniki firmy
od jejiho Zivota. Jaky
vztah ma vedeni in-
vesti¢niho fondu sid-
liciho na druhé strané svéta k lidem a prirodé
nasi krasné Vysociny? Jeho cilem je pouze
dosahovani zisku. Proto jsem vzdycky ne-
$tastny, kdyz vidim, jak se uspésné ceské fir-

SocioRating

SocioRating Institute pomaha
firmam dosahovat lepsich
vysledku diky vyssi identifikaci

pracovnikt s firmou,
coz vede i k pozitivhim dopadim
na okoli firmy.

my prodavaji zahrani¢nim investortim. Ale to
je jiné a také komplexni téma.

Posledni dobou se vyzdvihuje i role humo-
ru. Ostatné ten je znakem nadhledu na
skuteénost, chapani souvislosti, vychodi-
skem ze Spatné nalady. Nemél by se vice
zapojovat do feseni problémi? Samoziej-
mé ne jako dogma, ale jako prostfedek
snadn@jsi cesty k uspéchu.

Ur¢ité, s ismévem jde véechno 1épe. Mimo-
chodem na piikladu tsmévu je zajimavé, jak
je propojeny nas vnitfni pocit s télesnym vy-
razem. KdyZ nemate dobrou naladu, tak si
stoupnéte pred zrcadlo a donutte oblicej, aby
se usmadl, i kdyz to vnitfné necitite. A pokud
se vam podari vykouzlit na tvari asmév, tak
se na sebe chvilku v zrcadle divejte a Gsmév
se vdm prenese z tvafe i dovnitf. Sam jsem
byl prekvapeny, jak to funguje.

Co radite lidem ve
svém tymu, kdyz se
moc nedafi?

Duilezité je se nevzda-
vat. A druhd klicova
véc, umét se podivat
na problém jinak,
zvenku. Casto Fkdm,
ze nema smysl narazet opakované hlavou do
zdi a zkouset ji prorazit. Je lepsi uvazovat jako
voda, feka. Kdyz se objevi prekazka, tak najdé-
me jinou cestu, kudy lze pokracovat. Ale to
muze ¢asto znamenat i opustit mysleni a po-
stupy, na které jsme zvykli a vydat se Gplné ji-
nym smérem.

A co by podle vas stacilo k tomu,
aby podnikatelé a manaZefi v ¢e-
skych firmach pravé dnes ne-
klesali na mysli?

Rada firem je dnes skute¢né
v tézké situaci. Kromé jiz
vy$e uvedeného to je ne-
vzdavat se a umét se po-
divat na svoje problémy
a cely business s nad-
hledem. Doporucil
bych nepodcenit lidi,
: kteti ve firmé pracuji.
Nebdt se oteviené s ni-
- ' mi sdilet problémy, kte-
| ré firma Fesi a natéhnout
je do rozhodovani o nich.
' 6 ; Velmi ¢asto nevidime fe-
<5 y $eni problému z reditelské-
_. § ! ho kfesla, ale ve firmé se
' najde nékdo jiny, kdo feseni
ma. A v tomto procesu mize
byt dobrym prvnim krokem
SocioRating, ktery vedeni firmy
pomuiZe zatdhnout zaméstnance ve fir-
mé vice do hry.

ptala se Eva Brixi

www.freshtime.cz




pro¢ se dafFi

Cerpadla na zahradu

i robustni cerpaci reseni
pro vodohospodarské spolecnosti

Vyseli jste a vysadili na zahradé vsechno
mozné a v srpnu uz nebylo ¢im zalévat? Dosla
voda dokonce ve vlastni studni? Mate
potravinaiskou firmu a spotfeba vody je skoro
neuvéfitelna? Ani v jednom z uvedenych pfipadu nejste sami. A stejné tak
jako v ostatnich i ve vaSem pfipadé slouzi k rozvodu vody éerpadla. Dost
mozna, Ze je pravé dodala a servisuje spole¢nost Pumpa, a.s., ktera plsobi
na ¢eském trhu od roku 1991 a jiz pres 30 let ¢erpadla prodava, poskytuje
jejich servis a montaz. Je rovnéz vyznamnym dovozcem cerpadel, armatur
a prislusenstvi z celého svéta. Na ¢eském trhu spoleénost Pumpa
vyhradné zastupuje napf¥iklad znaéky Calpeda, Stairs, Umbra Pompe,
Speroni, Zenit, Franklin Electric, Leo nebo GWS. Ve svém portfoliu nabizi
také cerpadla, vodarny a tlakové stanice vlastni znacky. Pumpa, a.s., déle
zajistuje zarucni a pozarucni servis, véetné uvadéni zafizeni do provozu.
Zakaznikim jiz od roku 1996 nabizi servisni sluzbu 24 hodin denné

365 dni v roce. Prodejny Pumpa, a.s., najdete celkem v péti krajich CR -

v Praze (Stodilky a HostivaF), Stredoc¢eském kraji (Ri¢any), Jihoceském
kraji (Strakonice), Jihomoravském kraji (Brno) a Olomouckém kraji
(Drzovice). O vyznamu dobrého hospodareni s vodou a moznostech
cerpadel jsem se podrobnosti a zajimavosti dovédéla od Martina Krapy,
¢lena predstavenstva a feditele divize maloobchod a velkoobchod
jmenované spolecnosti.
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Planeta se méni. Obavu o zdroje pitné vody
projevili moudfi daleko dfive nez o dodav-
ky plynu é&i ropy nebo vyrobu elektfiny. Va-
$e firma si pfed 30 lety zacala pohravat

s myslenkou, Ze nabidnete kazdému spo-
tiebiteli vody zpusob, jak ji ziskat, transpor-
tovat a vyuZivat. Podafilo se to?

Podatilo se to vice, nez jsme ocekavali. Kdyz
jsme se spole¢nikem Pavlem Sedlakem resili,
v jakém oboru zacneme v 90. letech podnikat,
¢erpadla byla pfirozenou volbou. Méli jsme

v této oblasti vzdélani i zkuSenosti. Ale hlavné
jsme se shodli na tom, Ze at se bude dit coko-
liv, at nastane jakakoliv krize, vodu lidé budou
potiebovat vzdy. Jakykoliv jiny vydaj bude od-
sunut na vedlejsi kolej v momenté¢, kdy bude
nezbytné poridit zafizeni na zasobovani vo-
dou. A tento nas predpoklad se napliiuje do-
dnes. Naptiklad covidova krize pro nds zna-
menala komplikace, ale rozhodné se negativné
nepodepsala na zajmu o nase sluzby nebo pro-
dukty. Spi$ naopak. Jak se lidé ¢astéji uchylo-
vali kvuli pandemickym opatfenim na chaty,
chalupy, zahradky a zvelebovali si je, zdjem

o ¢erpadla byl velky.

Dnes &erpadla prodaviéte, poskytujete mon-
taz a servis a zakaznikiim jste k dispozici
kazdy den v roce. Nepfestalo vas to bavit?

Neprestalo. Servis je pro nas klicovy. Musi byt.
Uzce to souvisi s tim, co jsem tekl. Mame vy-
hodu, Ze se ndm jako firmé vyhybaji krize, kte-
ré postihuji jiné segmenty, protoze zajistujeme
fedeni na dodavky vody. Ale ruku v ruce s tou-
to vyhodou jde i velkd odpovédnost. Dam pti-
klad: V momenté, kdy prestane fungovat cer-
padlo v nemocnici, tak vykladat primari, ze
musi poc¢kat 30 dni na opravu, je naprosto ne-
myslitelné. Nebo kdy?z je havérie na farmé

a stovkdm zvifat hrozi Ghyn, protoZe nemaji
pristup k vodé. Nebo kdyz v srpnu vypovi
sluzbu zavlazovani fotbalového arealu a mo-
hou nastat statisicové skody kvuli tomu, Ze za-
schnou travnaté plochy... A takto bych mohl
pokracovat dlouho. Zkratka musime umét re-
agovat okamzité. Samoziejmé, nékteré velké
podniky nebo kriticka infrastruktura statu se
na vypadky vody pripravuji. Maji zalozni Cer-
padla. Ale fada mist, podnika a rodinnych do-
mu je bohuzel nema. Proto jsme k dispozici
nonstop i o svatcich, abychom mohli rychle
pomoct. Casto postaci i dobra rada po telefo-
nu, ktera problém vyfesi.



Pribyva zdjemct o vaSe zbozi a sluzby?

Klimatické zmény maji nesporny dopad na
dostupnost a objemy vody, takze klienti je
hodné. Ale nejevi pouze zdjem o produkty,
hlavné maji zdjem o celkové fe$eni. Navrh, re-
alizaci, technologie, servis. Proto jsme rozdéli-
li firmu na samostatné divize, kdy kazda zvla-
da jinou oblast. Abychom zdjem z rtiznych
segmenti efektivné pokryli a méli specialisty
na rizné realizace. Nejvétsi rust i potencidl
vnimam jednozna¢né v oblasti nakladani se
$pinavou vodou. U projektti pro koncové za-
kazniky zase registrujeme zvysenou poptavku
po smart technologiich - ovladani domaci vo-
darny prostednictvim mobilniho telefonu

a podobné.

D¥ive byvalo samoziejmosti nejen postavit
domek, ale zfidit i studnu. Dnes je takovy
majetek pokladem. Ale je nutné casto
studnu prohloubit, opravit, osadit novym
éerpacim systémem. To viechno muzete
zaridit?

Spolupracujeme s celou fadou firem, které po-
skytuji doddani vrtu ¢i studny na kli¢ a v rdmci
takové dodavky pak figurujeme jako dodavatel
a servis dodanych technologii. A naprosto
souhlasim, Ze rodinny dim, u kterého je stud-
na ¢i vrt s dostatkem vody, ma obrovskou
hodnotu. Protoze zfidit novy vrt neni kvili
nutnému stavebnimu
povoleni rychld zale-
zitost. Ani levna. Tfi-
cetimetrovy vrt s do-
stateCnym
mnozstvim vody

a dostate¢nou aku-
mulaci vas bude stat
okolo 130 000 korun.
A pozor, nejde jen

o to, Ze usetfite na
vodé z fadu. Lidé
ocenuji, Ze maji vlast-
ni zdroj vody. Stejné
jako fada lidi pova-
zuje za vyhodu vlastnit zdlozni zdroj vytdpéni
na tuha paliva, fotovoltaickou elektrarnu jako
zdroj vlastni elekttiny, tak jsou zakaznici radi

uz vubec ne.

U nas je zakofenéno, ze dilezité
jsou t¥i kapaliny - krev, pivo

a voda. V tomto poradi.

O prvnim misté nema cenu moc
diskutovat, ale na druhém musi
byt jednoznaéné voda. Je
nezbytné, aby lidi pochopili,

Ze bez vody neprezijeme,

nic se bez ni nevyrobi. To pivo

za nezévislost na vodé z vetejného radu. Pro-
toze k ¢emu vam je napriklad bazén, kdyz vam
ho obec zakdze napoustét ,,obecni vodou*?

A tyto ptipady budou ¢im dal Castéjsi.

Nejen rodinné domy, ale také velké firem-
ni objekty maji své studny. Treba vyrobci
napoju, hotely, 1azné, producenti potravin.
S nimi rovnéz spolupracujete?

Jde o stovky mensich
i vétsich firem. Mame
hodné klientt v pivo-
varnictvi, potravi-
narském pramyslu,
energetice, zpracova-
telském pramyslu.
Malokdo si naptiklad
dokaze predstavit, ja-
ké obrovské mnozstvi
Cerpadel se nachazi

v tovarnich provo-
zech. Jde o stovky
Cerpadel, které fun-
guji paralelné nebo jako zdlozni zdroje.

A jestli se na néco v tovarnach dba, tak je to
spolehlivost. Vypadky ve vyrobé znamenaji

pro¢ se dafi

prodlevy v zasobovéni, znehodnoceni suro-
vin, finanéni ztraty. A jsme zase u toho, co
jsem zduraznoval. O nase sluzby je a bude z4-
jem, ale tlak na kvalitu a rychlost servisu byva
velky. V primyslu a energetice obzvlast.

Jak se zménila ¢erpadla za posledni roky?
Pracuji na stejném principu jako dFfive, ale
maji urcité mnoha vylepseni. Jaka a co pfi-
naseji?

Cerpadlo délime na dvé ¢asti. Hydraulickou,
kudy ¢erpadlem tece voda, a elektrickou ¢ast.
Konstrukce ¢erpadel jsou zndmy desitky let
a troufdm si tvrdit, Ze hydraulické kompo-
nenty jsou na maximu své ucinnosti a moc je
jiz vylepsit nepujde. Kde ale dochdzi k vyra-
znym pokrokiim, jsou zminéné elektrické
c¢asti. Motory jsou ¢im dal G¢innéjsi a fizeny
frekvenénimi ménici, coz vede k tomu, ze
¢erpadla na sviij provoz spottebuji vyrazné
méné elektrické energie nez dfiv. A to je mi-
moradné dtlezité! Protoze — a moZna to
nékoho prekvapi - ¢erpadla na celém svété
spotiebuji zhruba 15 % veskeré elektrické
energie, kterou na této planeté vyrobime.

To je obrovské ¢islo.
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Existuji i takova cerpadla, ktera dokazou
hlasit, Ze se v pitné vodé objevilo napfi-
klad vice vapniku, Zeleza nebo jinych prv-
ki, nez je povoleno?

Bohuzel neexistuji. Proto zdkaznikim dopo-
rucujeme, aby si nechali vypracovat rozbor
vody a pofidili si i Gpravnu vody. Toto zatizeni
vodu, kterd proudi do domdcich spottebica,
jako je pracka nebo boiler, zmék¢i a zbavi vap-
niku i jinych nedistot. USeti{ tim velké penize
za opravy a prodlouzi Zivotnost celé fadé pri-
stroju, které doma maji.

Cerpadla, tlakové nadoby a tlakové stani-
ce také vyrabite. Hodlate sortiment dale
rozvijet?

Rozvijime portfolio podle potteb trhu. Nejdu-
lezitéjsi pro nas byly v posledni dobé cerpadla
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do jimek na splagkovou a destovou vodu.
Hodné jsme se zhruba pred péti lety zaméfili
na tlakové kanalizace a technologie uréené

k jejich osazeni, a ukdzalo se to jako velmi
dobry krok.

Jimani destové vody se stava nutnosti.
I s tim mazZete Zadateli pomoci. Myslite si,
Ze ¢asem bude povinné, aby napfiklad ro-
dinné domy destovou vodu vyuzivaly? At
jiz na zalévani, nebo k provozu bazén(,
¢i na splachovani toalet?

Prodéavame kompletni sety na destov-
ku, véetné nadrze, cerpadla i sestavy
na dopousténi, kterd v pfipadé sucha

doplni do nadrze vodu. Vyuzivani
destovky je jiz povinné u novych
staveb a je také spravné, ze stat poti-
zovani nadrzi u stavajicich rodin-
nych domii podporuje formou dota-
ci. Zalévani zahrady destovkou
jednozna¢né doporucuji, s bazénem je
to uz trochu komplikovanéjsi. Tam by
musela probihat filtrace. A tu doporucu-
jiiv ptipadé vyuzivani destovky na
splachovéni toalet. Kdyz se totiz na-
priklad pyl dostane na stfechu domu a smyje
ho dést, objevi se logicky i v retenéni nadrzi.
V momenté, kdy
doma splachnete,
pyl miize zabarvit
a znehodnotit toalet-
ni misu, vyrobce
vam nemusi uznat
zaruku atd.

Co byste zménil na
pofédcich v hospo-
dafeni s vodou

u nas? Cemu a jak

by se méla pfizpu-
sobit legislativa? A jak je potfeba upravit
mysleni béZného spotiebitele?

Mysleni je zasadni. U nas je zakofenéno, Ze
dulezité jsou tfi kapaliny - krev, pivo a voda.
V tomto poradi. O prvnim misté nema cenu

Lidé ocenuji, Ze maiji vlastni zdroj
vody. Stejné jako fada lidi
povaZzuje za vyhodu vlastnit
zélozni zdroj vytapéni na tuha

paliva, fotovoltaickou elektrarnu
jako zdroj vlastni elektfiny, tak
jsou zakaznici radi za nezavislost
na vodé z verejného fadu.

moc diskutovat, ale na druhém musi byt jed-
nozna¢né voda. Je nezbytné, aby lidi pocho-
pili, Ze bez vody nepfezijeme, nic se bez ni
nevyrobi. To pivo uz viibec ne. Kvalitni voda
a jeji dostatek jsou zaklad.

Dalsi véc je retence vody ve méstech. Kdyby
bylo povinné jimat vodu u velkych objekt,
jako jsou nakupni centra, tak by to byla ob-
rovskd pomoc. Skvélé by taky bylo, kdyby
mésta myslela na retenci i pti rekonstrukci
méstskych objektt, aby se pak destovka moh-
la vyuzivat naptiklad na zavlazovani mést-
skych parki. Seschly park vam mésto piilis
neochladi. Nedavno jsem cetl o projektu

v brnénské méstské ¢asti Novy Liskovec, kde
vytvorili umélé jezero, které je napousténo
destovkou zachycenou na tamnim sidlisti.
To je parada! Problém je, Ze malo lidi ve stat-
ni spravé premysli jako starostka Nového
Liskovce.

Ve svém portfoliu mate vyznamné referen-
ce. Do jakych projektu pro firmy se pousti-
te? A tusili jste v dobé, kdy jste zacinali,
jak moc Pumpa vyroste?

Ro¢né dodame firmam i koncovym zékazni-
kim vice nez 10 000 éerpadel. Jsou to sudova
¢erpadla pro zahradkare v hodnoté par tisic

i robustni Cerpaci fe-
$eni za miliény do
elektraren nebo vo-
dohospodarskych
spole¢nosti, které za-
sobuji vodou Brno

i jina mésta. Tato riz-
norodost nas bavi,
aidiky ni rosteme.
Loni jsme expando-
vali na Slovensko

a v nejblizéi dobé se
chystame i do N¢-
mecka a na dal$i trhy. Jasné, néjaké véci se
nam za téch 31 let, co jsme na trhu, nepovedly.
Ale vyrazné prevazuji pozitiva nad negativy

a véfim, Ze nam to vydrzi i do budoucna.

za odpovédi podékovala Eva Brixi




Unikatni know-how pretvari

napad misto kameni

y vy

stavebni sut v nové budovy

Stavebni sut predstavuje az 50 % viech odpadii vyprodukovanych v Ceské
republice. Pfitom zdroji kameniva nezbytného pro vyrobu betonu ubyva. Podle
prognéz bude mit do sedmi let zasoby uz jen 107 z pfiblizné dvou stovek dnes
otevienych lomu. K uplnému vyéerpani zésob na naSem uzemi by mélo pfi
sou¢asném primérném tempu tézby dojit kolem roku 2062. Tato situace akceleruje
rozvoj inovaénich postupt a technologii ve stavebnictvi. Jednim z téch revoluénich
je i Rebetong, ktery vyvinula Skanska spoleéné s éeskou firmou ERC-TECH.

Cesky patent uz ptisobi revoluci ve stavebnic-
tvi a z Ceska zadina pronikat do zahraniéi. Di-
ky inovativni technologii, kterd vyuziva spe-
cidlniho nanopojiva, miize uplatnéni najit
70-80 % stavebniho odpadu, véetné cihelné
drti. To pfedstavuje nejen vyznamny ubytek
objemu odpadu konéiciho na skladkach, ale
predevsim znacné uspory v tézbé omezeného
ptirodniho zdroje v podobé ptirod-
niho kameniva. Tento ptistup tak vy-
razné prispiva k principtim cirkuldr-
ni ekonomiky.

»Rebetong prinasi také usporu uhli-
kové stopy, at uz jde o niz$i naroky
na objem tézeného kameniva nebo
jeho prevoz z lomi na betondrnu,

¢i odvézeni demoli¢ni suté na
skladky. Uhlikova stopa Rebetongu
je tak oproti konvenénimu betonu
zhruba o 10 % nizsi a nejzasadnéjsi
je pfitom uspora paliv a spalin, kte-
ré pti dopravé vznikaji,“ uvedl Mi-
roslav Kobera, Green Business Ma-
nager Skanska Residential.

Poté, co budova z Rebetongu doslou-
Zi, mtiZe byt tento material znovu opakované
recyklovan. Je tak zaji$tén mnohonasobny Zi-
votni materidlovy cyklus. Priznivé tak ovliv-
nuje cenu stavby, protoze ptirodni kamenivo
je drahé. Mimo to se Rebetong vyznacuje niz-
$im koeficientem tepelné vodivosti, coz zna-

mena nizéi energetickou ndro¢nost. Takova
budova bude majiteli Setfit penize i v pribéhu
celého svého zivotniho cyklu.

Technologii, a tedy recyklovany beton, zacala
pramyslové vyuzivat spolecnost Skanska ve
svych projektech uz v roce 2019 jako viibec
prvni subjekt na svété. Poprvé se Rebetong
uplatnil pi vystavbé Rezidence Certtv vriek

v prazské Libni, kde jim bylo pokryto vic nez
15 % veskerého pouzitého betonu. Tim bylo
usporeno az 8000 tun prirodniho kameniva

a novy Zivot dostalo zhruba 5000 tun recykla-
tu. Stal se soucdsti zakladu, vybranych kon-
strukei i pricek.

Pilotni projekt odstartoval vyuzivani recyklatu
ve velkém. Rebetong se stal plnohodnotnou
soudasti stavby rodinnych a bytovych domt,
zakladovych konstrukci nebo podkladni
vrstvy vozovek. Od roku 2019 je soucasti vét-
$iny staveb podle projektt spolecnosti Skan-
ska, jednou z ukdzek muze byt i Modfansky
cukrovar v Praze, kde bude tvoftit zhruba 20 %
vSech betonovych konstrukei. Tim dojde

k aspore priblizné 1750 kg kameniva na kazdy
metr krychlovy betonu.

Je patrné, Ze systematické snizovani uhlikové
stopy developerskych projektt se neobejde
bez inovac¢nich pristupti k vyuzivani mate-
riall. Spole¢nost Skanska klade na udrzitel-
nost staveb velky diiraz a dlouhodobé smé-
fuje k uhlikové neutralité, kterou planuje
dosdhnout v roce 2045. K dnesku uz v ramci
primo produkovanych emisi snizila
svou produkci az 0 47 % a diky to-
mu, ze se tématu udrzitelnéjsich
projekti vénuje uz celou dekadu,
m4d vyrazny naskok pred ostatnimi.
Ten letos ocenil také prestizni de-
nik Financial Times tim, Ze zaradil
spole¢nost Skanska mezi evropské
lidry ve snizovani uhlikové stopy.
Za timto ocenénim ale stoji vyssi
investice do neprobadanych tech-
nologii, ale také fada vyzev z pohle-
du legislativy, metodiky i technolo-
gickych feseni.

Patentovanému technologickému
know-how spole¢nosti ERC-TECH
se diky spolupriéci s firmou Skan-
ska otevira cesta, jak tuto inovaci rozsirit

do dalsich koutt planety. Stoprocentné recy-
klovanou betonovou smés budou vyuzivat
stavari také v dal$ich zemich Evropy, v Asii,
Jizni Americe nebo v Australii a na Novém
Zélandu. (tz, red)
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Parky a pastiky ze Skupic

jsou

plné optimizmu

Skupice 8. Adresa prosta stejné tak jako skutecnost, Ze jist se musi. O to,
aby bylo co na talifi, se uz tfi desetileti stara napf¥iklad jedna vychodoceska
firma, Reznictvi-uzenarstvi Francouz, s.r.o. Jeji historie se podoba pfibéhu
mnoha ostatnich. Vznikala z prvotni zkusenosti, zéliby, snahy délat néco
uziteéného. Jednatel Ladislav Francouz o tom vypravél s ismévem

a optimizmem i pfesto, Ze ani on dnes nema na rizich ustlano. Kdyz jsem

ho poslouchala, naléval do mé duse jistotu i pfesvédceni, ze ¢lovék v zadné

situaci nema hazet flintu do Zita, ale naopak hledat feSeni, vychodisko.
A délat prospésné véci, uzite¢né a zadouci, tedy napfiklad sytit narod.

Ladislav Francouz

Staveni na névsi, nékdejsi hostinec, ktery kou-
pil v roce 1997 a zrekonstruoval, ukryva dnes
jatky, kde se porazeji veprici i hovézi dobytek,
a vyrobnu uzenin. Najdete tu jesté vlastni pro-
dejnu smiSeného zbozi, druhou pak v nedale-
kych Sobétuchdch. Ale nejen to. Ovzdusi dél-
nosti, poctivosti, kdy lidem zélezi na tom, co
vyrobi, a chtéji to délat kvalitné a smysluplné.
Netusim, jakd energetickd zona v tom misté je,
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urcité vsak dobrd, jinak by parky a pastiky ze
Skupic tolik nechutnaly... Poctivych pekarti,
cukrari, uzendafi, vyrobctt marmelad, napoji
nebo syru a jakychkoli dal$ich potravin je

u nas nespocet. Bereme je jako ty, ktefi se béz-
né staraji o na$ plny talif, o nase kazdodenni
potieby. Kolik usili to véechno obnasi, si stézi
dokéze nezasvéceny predstavit. Vyrobci potra-

vin si zaslouzi tctu, poklonu a obdiv.

Nezoufate si z problémd, které se dnes na
¢lovéka vali ze vSech stran?

Kdyby se ¢lovék vzdaval pred kazdym problé-
mem, ktery ho potka, to by asi nebyla ta
spravna cesta. Musi se bojovat, musi se hledat
fedeni. Za téch tficet let, co podnikdm, jsem
toho uz dost zazil, mnohé si vyzkousdel. Nékdy
je to slozitéjsi, jindy leh¢i. Mam rad své femes-
lo. Ledacos jsem mu obétoval. Cas, nervy, vi-
ru, osobni Zivot.

Jak jste se k Fezniciné vlastné dostal?

Uplné jednoduse. Jsem vyuceny feznik a na
vojné jsem varil pro predstavené. Kdyz jsem se
vratil domt, potfebovalo mistni druzstvo, aby
se mu nékdo staral o pordzku prasat a zpraco-
vani masa. Tak jsem to vzal. Zacalo mé to ba-
vit. Zkousel jsem s kamarddem i vyrobu uze-
nin a mélo to uspéch. Tak jsem si poridil
zivnostensky list...

Zacinal jsem skromné, asi jako kazdy v té
dobé. Mél jsem jednoho zaméstnance, rodice
chodili prodavat, pak uz to byli ¢tyfi zamést-
nanci, manzelka se starala o prodej v provo-
zovné v naSem rodinném dombku. Ale jak se
vyroba i sortiment rozsirovaly, uz jsme na to
vSe prestavali stacit. I prostory byly pak malé.
V tu dobu zrovna druzstvo tady ve Skupicich
prodévalo svij objekt, tak jsem se rozhodl ho
koupit. Uvérem mi pomohla tehdejsi Cesko-
moravska zaru¢ni a rozvojova banka. V ro-
ce 1998 se to zde prestavovalo, to uz jsem
meél 16 zaméstnanctl. Dnes je nas 30.

Takze jste si uzil od projektu a legislativy
az po vyvoj novinek asi tiplné viechno...

To mate pravdu. A vite, co je na tom nejhorsi?
Ze véci, které by se daly délat jednoduse

a podle zdravého rozumu, se délaji stale vice
komplikovanéji, byrokraticky, jen to zdrzuje.
I nékteti odbératelé si neskute¢né vymysleji,
hlava mi to nékdy nebere. Ale vyhovét musi-
me, i kdyzZ je to velmi ndro¢né na organizaci

a pocitani, ale vechny ty procesy mame na-
cvi¢ené, umime to.

Ale jak jste fekl, clovék nesmi zatrpknout
a musi myslet dopfedu a vesele.

Dam priklad. Pravé nam odesla v jednom
provoze elektfina, ale to neznamend, Ze je ko-
nec svéta. Prosté se to musi opravit, hroutit se
z toho nebudu. Ani to nejde. Jsou dulezitéjsi
véci. Treba kvalita, na kterou dusledné dba-
me. Zadné nahrazky, vse tak, jak ma byt. Ma-
so nemdme z mouky nebo séji, parky jsou



i pro bezlepkate. Zadny separat, kosti, roze-
mleté ktize.

Co viechno obsahuje vas sortiment?

V nasich dvou prodejnéch a pak v prodejnach,
do nichz dodévéme, si zédkaznik mutize koupit
Cerstvé maso, a nejen veprové a hovézi, ale ta-
ké kureci a kruti. Dfive to byvalo i jehnéci

a kazledi, ale chovy postupné mizi, neni kde
brat. No a pak vlastné vse, co k takové vyrobé
patti. Sunky, saldmy, parky, uzené, pastiky, tla-
¢enky, v zimé zabijackové pochoutky, skvarky,
sadlo. Nejriiznéjsi klobasky, také nase hoi¢ice.
Zhruba to je 60 druhi vyrobki.

Zpracujete viechno, nic neodchéazi do od-
padu?

Zdélame vse. I ta praseci ouska, ta se susi pro
psy jako pochoutka. Nezbydou ani kosti, chytii
hospodsti si je berou zase jako drive na klasické
vyvary, ¢asy poctivé kuchyné se vraceji. Ostatné
odvoz odpadu by byl drazsi nez ho prodat.

Ceho se v lété dostane k mlsounim nejvice?

Ur¢ite jsou to Spekacky nebo grilovaci kloba-
sky, krkovicka. Ale je ptece jen vidét, ze kupni
sila pada, nebo je to jen zdani a lidé po covi-
dové pauze hodné vyjizdéji na dovolenou do
ciziny, a tedy nenakupuji doma tolik. Asi oboji
je pravda. Ale za covidu to byly pro nas, moz-
né paradoxné, dobré ¢asy. Lidi se béli do vel-
kych supermarkettl, radéji $li do mensiho ob-
chodu, a klidné si i venku vystali frontu. Na
trzbéach to bylo znét. Jaky bude zavér roku,
tézko predvidat.

Dobroty ze Skupic se ale daji nakoupit
v dalSich smluvnich prodejnach. Je to tak?

Ano, téch je sedm - v Hlinsku, Slatinanech,
Chrudimi a ¢tyti v Pardubicich.

Cim to, Ze vase dvé vlastni prodejny jsou
ziskové, Ze je neprovazi sloZitosti jako
mnoho jinych na vesnicich?

Je to vzdycky o lidech, ktefi v prodejné pracu-
ji. KdyZ maji obchod uzptisobeny svym pred-
stavam a maji prostor ,,do toho mluvit, ¥idit si
to po svém, urcité se to vyplati. Musi také vé-
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dét, co se na vsi nejvice kupuje, co kdo potre-
buje, pro¢ je potteba mit to ¢i ono zbozi na
skladé. Musi umét zbozi nabidnout, vyjit
vsttic radou, ochotou. Nase prodavacky star-
$im lidem dovezou samy nakup, dokdzou ¢ist
prani v oich prichoziho. A pak, vSichni se tu
zname, vSechno se hned vi. Je to o komunité,
souziti, naladé, chuti.

A o to dodévat do obchodnich fetézcl ne-
usilujete?

Uz ne. S jednim velikdnem jsme se kdysi nam-
louvali, ale to bylo porad: ptivezte vzorky, pti-

www.freshtime.cz




dobroty na talif

vezte vzorky. A ja vozil, jednédni neméla konce.

Tak jsem od toho ustoupil. Mymi zakazniky
jsou chrudimskd nemocnice, domovy seni-
ort, $koly a $kolky, nemohu si stézovat. Vel-
mi dobré zkusenosti mame tfeba ze spolu-
prace s Konzumem, obchodnim druzstvem
v Usti nad Orlici, kam dodavame uz deset let
a nikdy jsme se o ni¢em nedohadovali.

Mozna to tak necitite, ale mate obrovskou
zodpovédnost. Nakladate s éerstvymi su-
rovinami, ty je tfeba v urcéitém case zpra-
covat, prodat. To je ale docela slusny za-
bér... V kolik rano vstavate, abyste vie
stihnul?

Ve dvé. V pul tfeti prichdzi prvni zaméstnan-
ci. VSechno zbozi musi byt nachystano tak,
aby se mohlo v ten den rano zékaznikiim
rozvézt. To se neda osidit, opozdit se. Takze
vstavam v dobé, kdy se néktefi teprve ukla-
daji ke spanku.

Nestresuje vas to?

To nemize. Podnikani a oboru jsem zasvétil
cely svtjj Zivot, tak musim taky néco oZelet.
Kazd4 profese m4 své.

A neldka vas otevrit si vlastni hospodu?

To uz bych viibec nespal! Sta¢i mi to, o co se
dnes staram. Vzdyt letos jsem mél jen tyden
dovolené...

O feznicich se tvrdi, Ze radi chodi do cuk-
raren, ze miluji buchty. Jak je to ve vasem
pfipadé?

Ja mam rad maso. V jakékoli pravé. Ale jim
vSechno. Tedy kromé brokolice a kvétaku.
A do cukrarny zajdu rad.

Jak na vas dopadaji pesimistické informa-
ce, kterych se kolem nas nyni toéi &im dal
vice?

Zpravy o zdrazovani jsou désivé. Neprestane
téct plyn? Jak to bude s elektfinou? Kolik to
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bude stat? Nejhorsi je, Ze neméte Zddnou jisto-
tu. A bez té se ten optimizmus, ktery mne sta-
le jesté neopustil, tézko dotuje. Mam tu dvé
plynové udirny, jednu uz predélavame na elek-
trickou. Bez plynu si to neumim predstavit,
treba jen ohtev teplé vody, a té tu spotiebuje-
me hodné. Clovék se nesmi nechat zviklat,
jenze kazdy to nedokaze.

A pravidlo, podle kterého ukocirovat firmu?

Musite se starat. Védét, kdy utracet, kdy a jak
usetfit. Lidem na penize sahnout nemuzete, to
ne. Je to velké premysleni a neni klid na vlast-
ni praci. Ale musite hledat a nachazet. Musi
vas zajimat to, co délate.

Zvladnout vSe chce i dobry organizaéni ta-
lent, naplanovat vcéasné dodani, byt i péti
deka Speku...

Uz mi to ani nepfipadne, ty denni samozriej-
mosti jsou dané, uz jsem si zvyknul. Za ta 1¢-

ta... Musite se holt umét ptizptsobit. Je to pra-
xe, je to rutina. A ¢lovék se porad udi.

Predstavite letos néjakou novinku?

Do Vénoc asi ne. Nejnovéjsi jsou nase Viden-
ské parky, ale i na ty si vefejnost potfebuje
zvyknout. A na kazdou novinku si zdkaznici
zvykaji pomérné dlouho. Ale pfijdou jednou,
koupi, a kdyz jim zachutnd, koupi podruhé.
A kdyz vydrizi, vite, ze napad nebyl marny, Ze
jste to trefili. Av8ak kazdy prece jen nejvice
nakupuje to, na¢ je zvykly, co mu chutna léta.
Takze s novinkami nepospichdme, ale ani na
né nezapominame. Sdzime hlavné na stalice.
Od fijna pojedou zase jitrnice, jelita, kroupy,
prejty, ¢tyfi druhy pastik.

Opravdu v posledni dobé Cechiim pastiky
tolik chutnaji?

Ur¢ité. V posledni dobé je poptavka vysoka.
Abychom uspokojili zajem, koupili jsme ne-
davno poloautomat na mensi jatrovky, zajem
je o mensi gramaz. Ale musite hlidat kvalitu.
Pastika se neda o$ulit. A je to vdé¢ny artikl.
Zkouseli jsme také plnit do sklenic, ale od za-
méru jsme ustoupili. Nemame dostate¢né pro-
story na vyrobu ani na skladovani.

Blizi se zavér roku a Fada firem zadina ob-
jednavat vanoéni déarky. Mohou i u vas?

Ano, mame s tim zkuSenosti, kazdy rok s tim
pocitame. Nejcastéji jde o $isky saldmu, uze-
né, malé pasticky. Krabic¢ky nebo tasky si fir-
ma doda svoje, anebo odebere jen zbozi a sa-
ma si to k predani pripravi. Pokud bude
zéjem, radi vyhovime. Kvalitni potravina je
vdé¢énym dérkem.

za rozhovor podékovala Eva Brixi




nase ochutnavka

Lihovarek.cz hodla meénit trh

Internetovy obchod s alkoholem
Lihovarek.cz ziskal miliénové
investice od spolec¢nosti Meriton,
ktera je Sirsi soucasti investi¢ni
skupiny Miton, a Startguide.
Finance majitelé e-shopu pouziji
pro dalsi rast v odvétvi, které je
kapitalové znacné narocné.
Vedle samotného prodeje ma
Lihovéarek.cz ambice poméahat
lokalnim lihovardm s jejich
propagaci a pfispivat ke kultufe
kvalitniho piti v Cesku. Do ni

by podle zakladateli mély vedle
piv z malych pivovaru

a tuzemskych vin, které zazily
vyrazny boom v poslednich letech,
pat¥it pravé i lokalni Femeslné
palenky, které z hlediska kvality
i udrzitelnosti mnohdy vyrazné
predci zahraniéni destilaty.

Lihovarek.cz, e-shop orientovany vyhradné na
prodej tuzemskych femeslnych destilata, zi-
skal od spole¢nosti Meriton a Startguide in-
vestici vymeénou za pétinovy podil. Meriton se
zajima o inovativni projekty kombinujici
hmotna aktiva s online svétem. Startguide in-
vestoval z divodu origindlni vize majitelt.
»Do projektu Lihovarek.cz jsme investovali ze-
jména proto, Ze nejde jen o e-shop, ale prede-
v$im o vizi vytvoreni celého ekosystému pod-
porujiciho lokalni dodavatele a jejich
propojenti se zakazniky. Projekt mé hlubsi pte-
sah, a to od kultury kvalitniho piti az po zvele-
bovani ¢eské krajiny plodinami, které jsou pro
ni typické,“ fekl managing partner Startguide
Petr Jahn.

Spoluzakladatelé a majitelé e-shopu Lihova-
rek.cz Zdenék Linc a Jakub Gottwald, ktery je
zaroven ¢lenem predsednictva Unie Destilaté-
rQ, jsou kromé prodejcti lokalnich destilatu ta-
ké prednimi odborniky v oboru. V rdmci edu-
kace, ktera je nedilnym posldnim jejich firmy,
naptiklad vyvraci myty tykajici se palenek, vy-
svétluji vyznam jakosti konzumovaného alko-
holu ¢i prinos produkce kvalitnich ovocnych
destilata pro krajinu. ,,Z hlediska udrzitelnosti
péstovani a vyroby jsou ovocné palenky dale-
nebo whisky. Zatimco cukrova tftina je jedno-
leta rostlina, kvtili jejimuz péstovani jsou
mnohde kiceny pralesy a zamofovana ptuda

velkym mnozstvim pesticidii, ovocné stromy
a kete plodi desitky i stovky let a vedle ¢isténi
ovzdudi maji zdsadni vliv i na zadrzovani vody
v krajiné. Cim vic si konzumenti navyknou pit
lokalni ovocné pélenky, tim vic bude v ceské
krajiné ovocnych stromd, které do ni pfiroze-
né patii,“ komentoval Jakub Gottwald.

Kromé podcastu a magazinu Opiti.cz a komu-
nika¢nich kandlt e-shopu Lihovarek.cz chtéji
letos jeho majitelé $ifit své poslani také pro-
stfednictvim Palenka festu - nejvétsiho festi-
valu palenky v Ceské republice. Ten se poprvé
uskute¢ni v fijnu v Prazské trznici v HoleSovi-
cich a jeho soudasti budou nejen prednasky

a ochutnavky kvalitnich destilatd, ale také
soutéz, pri které odborna porota vyhldsi pa-
lenku roku. ,,Nasim cilem je dostat k lidem
dobré lokélni palenky, které bohuzel stale trpi
aurou nekvalitniho piti. Maji povést néceho
prilis silného, co se neda pit, coz je dost ¢asto
zptisobeno nekvalitni amatérskou produkei.
Zde totiz tak docela neplati, Ze domaci rovna
se lep$i. Vyroba palenky je pomérné naro¢ny
proces na hygienu i pouzité technologie, vy-

svétlil své motivace spolumajitel Lihovarku.cz
Zdenék Linc.

Lihovarek.cz ziskané finan¢ni prostredky vy-
uzije také na rozsifeni svého tymu a zvy$eni
zasob pro potreby gastronomie. Spole¢nost to-
tiz, kromé online prodeje, poskytuje lihova-
rtim moznost distribuce produktt do gastro-
nomickych podnik. ,,Vstup investort se
prekryval s dobou, kdy jsme se stali distribu-
tory lihu. Tento legislativni status nAm umoz-
fluje dodavat destilaty dal$im prodejctim. Pro
gastronomické podniky je nezbytné, aby jejich
dodavatel dokazal mit za vSech okolnosti do-
stupné klicové produkty. Z toho diivodu jsme
potiebovali vyrazné zvysit skladové zasoby.
Byli bychom radi, aby méli Cesi v blizké bu-
doucnosti moznost objednat si kvalitni lokalni
destilaty v kazdé restauraci ¢i baru,” fekl Jakub
Gottwald z Lihovarku.cz.

Co se tyce odbytu konkrétnich kategorii desti-
latd, z dlouhodobého hlediska vede na Liho-
varek.cz nejsilnéji zastoupena kategorie slivo-
vice, ktera ma priblizné 30% podil, v tésném
zévésu ji nésleduje hruskovice. Uspéch dalsich
lihovin zavisi vét§inou na sezéné. Letni mésice
jsou vzdy ve znameni gind, palenky jsou na-
opak v tomto obdobi v Gtlumu.

Internetovy obchod s alkoholem Lihova-
rek.cz, s.r.o., vznikl v roce 2017. Redlné pak
projekt pod taktovkou Zdenka Lince a Jakuba
Gottwalda zacal fungovat od poloviny ro-

ku 2019, kdy statisicovy obrat firmy vzrostl na
pét miliont korun. Nasledujiciho roku vy-
stoupal na 15 miliént a v loniském roce ¢inil
20 miliéna korun. Lokédlnim lihovaram po-
maha Lihovarek.cz nejen s odbytem produktt,
ale diky zkuSenostem z online svéta i s propa-
gaci znacky. (tz)
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na slovicko

Jak chutna fremeslo

Onehdy jsem byla na kitu jedné knihy, jez se
vénovala osobnosti, ktera zasdhla do déjin po-
kladti ¢eské narodni kuchyné. Ochutnala jsem
také néco z pohosténi pti té slavé pripravené-
ho a nelituji. A i kdyz doty¢ného muze znam
pravé i na zdkladé praktické zkusenosti uz fa-
du let, tedy s nadSenim okousim pokrmy v je-
ho restauraci, ma-li cestu kolem, musim pfi-
znat, ze ty jeho pasticky, sekané, svickové nebo povidlové tasticky
skacou do zaludku samy, a jesté si fikaji o pridavek. Ur¢ité takova po-
vést neni jen o zkuSenosti, lasce k vareni a peceni, bohaté zivotni praxi,
ale hlavné o vztahu k femeslu. O tom vztahu, ktery z ¢lovéka udéla veli-
¢inu, aniz to tusi, vztahu, ktery je vytvoren vasni, pili, velkorysosti.
A humorem, vé¢nym kofenim. Eva Brixi, $éfredaktorka

Boji s plevelem pomohou technologie,
roboti a lasery

Mnoho evropskych zemi jiz herbicidy s obsahem glyfosatu ome-
zuje. Pomoci na cesté k nechemickému boji s plevelem by jiz

v blizké budoucnosti mohly také nejmodernéjsi technologie spolu
s robotickymi zafizenimi. Redlnou vyuzitelnost této nové formy ekolo-
gického pristupu vyhodnotili experti bonnské univerzity. Zakladem pra-
ce robota, ktery by mél byt schopen zasdhnout s bezchemickym bojem
proti pleveliim, bude kamera s dobrym rozlisenim, systém umélé inteli-
gence se strojovym ucenim na rozpoznavani rostlin a vykonny laser. To,
co bude tfeba, je robot schopny samostatné se pohybovat po poli, vykon-
ny laser a systém pro jeho cileni. Nejvétsi prekdzkou jsou tedy naklady,
které je treba vynalozit, aby byl laser schopen plevel spalit. Jiz nyni Ize
véak bojovat proti plevelu bezchemickou cestou pomoci chytrého vyuziti
horké vody a pary. ,,Stoupajici trend této ekologické cesty vidime jak

v ptipadé vyuzivani jednotlivci, tak firmami, institucemi, ale i ve méstech
a obcich. Popularnéjsi jsou pak napt. varianty vyuzivajici horkou vodu ¢i
vodu pod vysokym tlakem, které dokazou znicit i koteny plevele a jinych
nezédoucich rostlin. To funguje naptiklad na zahrddkach. Na chodnicich
a komunikacich se pak navic vyuzivaji jednoducha feseni, a tim je pravi-
delné zametani,“ fekl Luka$ Rom ze spole¢nosti Kércher. (tz)
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Polovina Cechi investuje

Poéet Cechd, ktefi investuji, kazdym rokem stoupa. Investiéni
produkty nyni vyuziva polovina dospélych. Ackoliv nejvétsi oblibé
se dlouhodobé té$i investovani skrze produkty banky, na vysluni se po-
stupné dostavaji i nové technologie. Jak ukazal priizkum pro CSOB As-
set Management, investi¢ni aplikace dnes pouziva kazdy $esty investor.
Investofi si také preji mit své finance vzdy pod kontrolou. V CSOB jim
to umoziluje Investi¢ni portal, diky kterému mohou své portfolio spra-
vovat online a odkudkoliv.

Dvé tretiny Cechti vyuZivaji pro investovani bézné bankovni produkty,
jakymi jsou napfiklad penzijni spofeni, stavebni ¢i Zivotni pojisténi. Té-
méf ¢tvrtina pak vyuziva fondy nebankovnich spole¢nosti. Investi¢ni
aplikace, které se na trhu objevily nedavno, pak pravidelné pouzivd jiz
16 % respondentt.

Jak zaéinajici, tak pokro¢ili investofi priibézné rozsituji svd portfolia

i vyuzivané produkty. Proto je pro né dulezité ziskat dobry prehled

a kontrolu nad svymi financemi. Pravé to nabizi Investi¢ni portal
CSOB, ktery funguje jednoduse a Ize ho ovladat ptimo z mobilu. Klien-
tim nabizi prehledny stav investic kdykoliv a kdekoliv. Umoznuje také
investice aktivné nakupovat i prodavat.

»V dne$ni dobé miize byt investovani opravdu snadné, a to zejména di-
ky digitalnim platformém. Diky Investi¢nimu portalu maji klienti pre-
hled o svych produktech na jednom misté, mohou se vzdy podivat na
to, jak si stoji. Klientiim navic prostfednictvim portalu nabizime inves-
tiéni zpravodajstvi nebo tipy na zajimavé prileZitosti z celého svéta,“ vy-
svétlil David Moravec, obchodni feditel v KBC Asset Management,
CSOB pobocky. Oblibenost investic na dosah ruky dokazuje i strmy
rist investi¢nich aplikaci, diky kterym Cesi nemusi chodit na poboeky
bank a mohou investovat kdykoliv i po drobnych ¢astkach. To totiz tra-
di¢néjsi produkty v drtive vétsiné neumoznuji. Pfikladem takové apli-
kace je indigo ze skupiny CSOB.

Jaké nastroje k investicim vyuZivate?

Investuji skrze produkty své banky
(terminované vklady, podilové fondy,
penzijni nebo stavebni spotent...)

62,9 %

Fondy ¢i jiné produkty nebankovnich
finan¢nich spole¢nosti

22,4 %

9.1 %
15,5 %
18,6 %

P2P portaly (Zonky, Bondster...)

Automatizované platformy nabizejici ETF investice
(Indigo, Portu, Fondee...)

Fondy kvalifikovanych investor(

Najdou se ale i taci (33 %), ktefi investicim mimo bézné produkty vel-
kych bankovnich domt nedavéruji. Vétsinou jde o klienty starsich
ro¢nikdy, ktefi obecné méné véri internetu a mobilu. Desetina v§ech
respondenti si pak pfeje své investice vzdy konzultovat se svym fi-
nanénim poradcem.

Jak ukazuji vysledky prizkumu, Cesi si také oblibili investice po malych
¢astkach. Jednou z prvnich technologii, ktera timto zptisobem klientim
poméhd investovat jejich finance, je sluzba CSOB Drobné.

Sluzba CSOB Drobné zaokrouhli kazdou platbu kartou nahoru na nej-
blizsich vyssich 20 K¢. Zaokrouhlené ¢astky pak drzi stranou od bézné-
ho G¢tu, nez takto klient nastfdda 300 K¢. Kazdych 300 K¢ pak banka
automaticky za klienta investuje. Jeji sjedndni je velmi jednoduché a po-
staci nékolik kliknuti v mobilu.

»Diky podilovym fondiim ma kazdy piilezitost investovat do atraktiv-
nich spole¢nosti, které udavaji tempo dnesni doby. Zatimco pro nékoho
tak mohou byt nové aplikace a technologie zajimavym dopliikem do
vlastniho finanéniho portfolia, pro nékoho mohou znamenat odrazovy
mustek ve svété investic,” uzaviel David Moravec. (tz)



Pribéh prezidentskych vozu Peugeot

Reprezentace, komunikace, ochrana...
viz prezidenta republiky je mnohem
vic nez automobil! Znacka Peugeot

je jednim z dodavatelti Elysejského
palace jiz pul stoleti, od vozu Peugeot
604, v némz jezdil v sedmdesatych
letech dvacaty francouzsky prezident
Valéry Giscard d’Estaing, po

Peugeot 5008 soucasné hlavy statu
Emmanuela Macrona. Pfedstavme si
vozy Peugeot, které se zapsaly

do prezidentskych déjin Francie.

Zacneme soucasnosti, tedy Emmanuelem Mac-
ronem. Ten po svém zvoleni dne 14. Cerven-

ce 2017 prijel na slavnostni ceremonial Peugeo-
tem 5008 - autem, které si ponechal po celych
prvnich pét let ve funkci, a které je proto pravdé-
podobné nejéastéji filmovanym a fotografova-
nym vozem poslednich pétilet. To vSak nutné
neznamena, Ze se 0 ném vi nejvic. Kanceldr pre-
zidenta republiky ze zfejmych bezpe¢nostnich
dtvodii taji podrobnosti o konkrétnich detailech
tohoto automobilu. Je znamo pouze to, Ze byl
stejné jako véechny vozy Peugeot 5008 vyroben
v tovarné v Rennes a poté predan specializované
bretanské firmé Centigon, kterd provedla jeho
opancéfovani. Pokud jde o ostatni odlignosti
oproti sériovym vozim, je znamo pouze uspora-
déni zadnich sedadel (dvé sedadla misto tfi, se
specifickou stfedovou konzolou), umisténi svétel
zajistujicich funkci majaku na masce chladice

a umisténi znaku prezidentského ufadu na karo-
serii. Ve ostatni je pfisné tajné.

Za ,prehistorii“ znacky Peugeot a Francouzské
republiky se daji oznadit 20. 1éta minulého stole-
ti. Alexandre Millerand, ktery byl 23. zati 1920
zvolen tfetim prezidentem republiky, jezdil od
roku 1921 vozem Peugeot Type 156. Tento mo-
del byl prvnim vozem vyrabénym v Sochaux

a predstavoval vrchol tehdejsi nabidky znacky.
Byl vybaven impozantnim fadovym $estivdlcem
0 objemu 5954 cm? a vykonu 25 koni.

O vice nez pul stoleti pozdéji si Francouzi zvo-
lili za svého prezidenta milovnika fizeni, auto-
mobilti a znacky Peugeot. Dvacéty prezident
Francouzské republiky, Valéry Giscard d’Esta-
ing, ptivedl Peugeot do Elysejského palace

v roce 1975, v roce, kdy byla na trh uvedena

i

nova vlajkova lod znacky, Peugeot 604. Dalsi
novinkou, kterou si tato vyrazné moderni hla-
va statu vyzadala, bylo to, Ze vozy prezidenta
jiz nebyly cerné, ale ,,mechové® zelené.

Béhem sedmiletého funkéniho obdobi si Ely-
sejsky paldc objednal ¢tyti vozy Peugeot 604.
Tti z nich byly sériové modely, vrcholné verze
SL s vidlicovym $estivalcovym motorem o ob-
jemu 2,6 litru a vykonu 136 k, které prezident
obcas sam rad ridil. Vedle nich byla pro slav-
nostni prilezitosti vyhrazena prezidentska li-
muzina Peugeot 604. Ta byla vyrobena ve spo-
lupraci s karosafem Heuliez a jeji prednosti
byl rozvor prodlouzeny o 62 cm zajistujici
komfort a luxus zadnich sedadel. Zajimavosti
byl také strop potazeny imitaci ¢erné kiize.

Na druhou stranu Elysejsky paldc neschvalil
projekt Peugeot 604 Landaulet (polokabriolet
s moznosti otevieni prostoru nad zadnimi se-
dadly), ktery navrhla karosarna Chapron. Je-
diny exempldf vyrobeny v roce 1979 byl nako-
nec dodan nigerskému prezidentovi.

V roce 1991 ziskal Elysejsky palac viiz Peu-
geot 605, o jehoz prodlouzeni a opancéfovani
se postarala bretariska firma Labbé (z niZ se
pozdéji stala spole¢nost Centigon, kterd upra-
vila prezidentsky vz Peugeot 5008). Tento
model s vidlicovym $estivalcovym motorem

o vykonu 170 koni byl opatfen pancitem z vy-
sokopevnostni oceli a okny z neprustielného
skla a polykarbonatového kompozitu. Viiz va-
zil 2500 kg, coZ je 0 1000 kg vice nez standard-
ni Peugeot 605 V6. Tuto limuzinu pouzivaly

predevsim hlavy statu, které Francie hostila,
naptiklad tehdejsi viiddce Sovétského svazu
Michail Gorbacov, byvaly egyptsky prezident
Husni Mubérak nebo také papez Jan Pavel II.
Jacques Chirac pouzival béhem dvanacti let
svého piisobeni v Elysejském paldci pravidelné
vozy Peugeot 607, které byly soucasti vozového
parku prezidentské kancelare. Nejvétsi dojem
na Francouze vsak tehdy bezpochyby udélal
erveny Peugeot 205 SR z roku 1984, se kterym
jezdila prezidentova manzelka po silnicich de-
partementu Corréze, jehoz byla zastupitelkou.
Peugeot 607 Paladine byl rozhodné nejokaza-
lejsim a nejkratsi dobu pouzivanym prezident-
skym vozem Francouzské republiky. V ro-

ce 2007 hledal tym Nicolase Sarkozyho viiz,
ktery by ztélesnioval obnovu a modernost, az
bude novy prezident v den své inaugurace
projizdét po Champs Elysées. Nékdo si
vzpomnél na koncepéni viiz Peugeot 607 Pala-
dine predstaveny na Zenevském autosalonu

v roce 2000. Tento velkolepy viiz 607, ktery
pro Peugeot vyrobila karosarna Heuliez, je vi-
ce nez pét metra dlouha limuzina pfeménénd
na polokabriolet se zatahovaci sklenénou stre-
chou zakryvajici zadni sedadla. Interiér luxus-
né vybavila ¢alounicka firma Hermes, kterd
pouzila nddhernou modrou a krémovou kazi.
Uvnitf vozu byl také bar, dvé nadherna elek-
tricky nastavitelnd kresla pro prestizni cestuji-
ci a sklopné sedadlo oto¢ené zddy ke sméru
jizdy pro doprovod.

Na zadost tymu Nicolase Sarkozyho byl viiz
Peugeot 607 Paladine prevezen z muzea Peu-
geot a 16. kvétna 2007 se pak k prekvapeni
véech objevil na Champs-Elysées. I pres cetné
upravy si viiz zachoval eleganci standardniho
modelu Peugeot 607. Na druhou stranu si in-
stalace mechanizmu stahovaci stfechy vyzadala
vyrazné zmens$eni palivové nadrze: jeji objem
byl pouhych Sest litra. To, co u koncepéniho
vozu nebyl problém, bylo vzhledem k hmot-
nosti vozu a spottebé vidlicového $estivalce
problematické pro bézné pouziti. Peugeot 607
Paladine se proto jiz dil nepouzival. (tz)

www.freshtime.cz
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